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Treuhand und Versicherungen – Themen, mitdenen sich Unternehmer möglichst wenig
beschäftigen wollen, die aber für den Erfolg
eines Betriebs essenziell sind. Diese an Exper-
ten auszulagern ermöglicht gute Lösungen
und entlastet die Unternehmer in ihrem Ge-
schäftsalltag. Mit dem Zuzug der Versiche-
rungsberater Roman und Benjamin Kaiser bie-
tet die Ageba Gruppe neu beide Zweige un-
ter einem Dach an. Der Kunde profitiert gleich
doppelt, erklärt Co-Geschäftsleiter Rätus Do-
natsch: «Einerseits können unsere Treuhänder
im Haus rasch einen versicherungstechni-
schen Rat einholen, andererseits erhalten die
Kunden durch Roman und Benjamin Kaiser
 eine umfassende Versicherungsberatung. 
Die Wege werden kürzer – für uns und vor al-
lem für die Kunden.» In der Ageba Gruppe
können so Synergien genutzt werden, weil 

im Treuhandbereich immer wieder Versiche-
rungsfragen aufkommen und umgekehrt, be-
tont auch Co-Geschäftsleiter Thomas Ger-
mann. Er stellt aber klar: «Vertrauliche Daten
werden zwischen den Gesellschaften nur
 ausgetauscht, wenn dies der Kunde explizit
wünscht.» Die beiden Versicherungsexperten
arbeiten eigenständig. 

Individuelle Versicherungsberatung
Die Ageba Consulting AG betreut ihre Kun-
den unabhängig in Versicherungsfragen. Die
Dienstleistung beginnt beim Risiko Manage-
ment. Zusammen wird eruiert, welche Risiken
eliminiert, minimiert, auf eine Versicherung
überwälzt oder selbst getragen werden soll-
ten. Ein weiterer Teil ist das Zusammenstellen
von möglichen Versicherungslösungen: Durch
ihre Unabhängigkeit ist die Ageba Consulting
AG in der Lage, im Versicherungsmarkt die am
besten geeigneten Lösungen für ihre Kunden
zusammenzutragen. Diese können sich dar-
auf verlassen, dass ihre Bedürfnisse im Zentrum
stehen und nicht der Vertrieb eines Versiche-
rungsproduktes. Auch im Schadenfall lassen
die Versicherungsspezialisten niemanden im
Regen stehen. Sie unterstützen ihre Kunden
bei der gesamten Schadenabwicklung und
Korrespondenz mit den Versicherungsgesell-
schaften.

Mit der unabhängigen Versicherungsbera-
tung wächst die Ageba Gruppe weiter. Der

Charakter der persönlichen Beratung werde
auf jeden Fall aufrechterhalten, betonen
 Rätus Donatsch und Thomas Germann. «Je-
der Kunde hat weiterhin seinen direkten An-
sprechpartner. Daran wird sich nichts ändern.
Sie bleiben auch Kunden der verschiedenen
Firmen in der Gruppe: der Ageba Treuhand
AG, der Stephan Revisions AG, der Furrer Treu-
hand AG und eben neu auch von der Ageba
Consulting AG. Nur das Know-how wird noch
grösser.» Die Erfolgsformel der Ageba Gruppe
sei einfach: «Gross genug für komplexe Lö-
sungen – klein genug für eine persönliche Be-
treuung.» Tobias Gfeller n

Das komplette Paket 
im Treuhand- und Versicherungsbereich

Gross genug für komplexe Lösungen – klein genug für eine persönliche
Betreuung: Die Ageba Gruppe wächst weiter, ohne dabei den direkten
Kontakt zu den Kunden zu verlieren. Mit der Ageba Consulting AG
 werden neu auch Versicherungsberatungen angeboten.
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Ageba Gruppe 
Die Ageba Treuhand AG, die Stephan Revisions
AG, die Furrer Treuhand AG und die Ageba Con-
sulting AG bilden zusammen die Ageba Gruppe
mit Sitz in Muttenz. Seit über 30 Jahren gehört die-
se zu den ersten Adressen für sämtliche Steuer-
und Treuhandangelegenheiten. Die 28 Mitarbei-
tenden vereinen Know-how und Erfahrung in: 
Buchhaltungn

Lohnbuchhaltungn

Steuererklärungn

Liegenschaftsverwaltungn

Revisionn

Steuerberatungn

Unternehmensberatungn

Rechtsberatungn

Versicherungsberatungn

Erfolgreiche Integration
Seit dem 1. Januar 2019 ist auch die Furrer Treu-
hand AG aus Muttenz Teil der Ageba Gruppe. Das
übernommene dreiköpfige Team hat sich an der
Hofackerstrasse 3a bestens eingelebt. «Die Inte-
gration ist optimal gelungen», freut sich Rätus
 Donatsch. Die Teams aller Abteilungen und Fir-
men der Ageba Gruppe profitieren vom fachlichen
Austausch mit einer Vielzahl von Fachspezialisten
im gleichen Hause – zum Vorteil der Kunden.


